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Anmeldung zum Seminar:  

Lange Rede - kurzer Sinn - Ein Rhetorik-Praxistraining 
� am 14.07.2022 in Leipzig (22-1908) 
� am 20.09.2022 in Dresden (67-2839) 
� am 16.11.2022 in Chemnitz (22-1909) 
 

Bitte senden Sie uns Ihre Anmeldung 

per Fax  0351 8322-422 
per E-Mail  Kontakt@RKWcampus.de 

Internet  www.RKWcampus.de
  

Teilnehmer/in    ..................................................................................  Funktion ................................................  
 
Teilnehmer/in    ..................................................................................  Funktion ................................................  
 
Firma/Anschrift  ................................................................................................................................................... 
 
  ................................................................................................................................................... 
  
Telefon/Fax  ................................................   Beschäftigte  ...........  Branche ……………………………….. 
   
E-Mail .......................................................................... Datum/Unterschrift  ................................................... 
 

 

Lange Rede - kurzer Sinn - Ein Rhetorik-
Praxistraining 
 
"Die Grenzen deiner Sprache sind die Grenzen deiner Welt" 
Wittgenstein 
 
für Mitarbeiter aller Ebenen und Bereiche, die ihre Überzeugungskraft 

professionalisieren und damit ihre Aussagen wie auch ihre Wirkung 
nachhaltiger gestalten wollen 

Termin(e) 14.07.2022 in Leipzig 

Alternativtermin(e) 20.09.2022 in Dresden 
16.11.2022 in Chemnitz 

 jeweils 09:00 Uhr - 17:00 Uhr 

  

Dozent Dipl.-Psych. Reyk-Peter Klett 

 Coach, Buchautor, NLP-Master, Präventologe 

Thema 

Die Fähigkeit, seine Gedanken klar zum Ausdruck zu bringen, erweist sich zunehmend als 
Schlüssel zum beruflichen wie gesellschaftlichen Erfolg. Ob wir motivieren, informieren oder 
verhandeln - jedes Signal zeigt bewusst oder unbewusst Wirkung und: die Kunst, andere zu 
überzeugen und zu begeistern, ist erlernbar. Die Medien haben unseren Anspruch stark verändert.  
Es gilt, eine zielgerichtete und dynamische Kommunikation aufzubauen, mit der man sich auch 
anspruchsvollem Publikum präsentieren oder schwierigen Gesprächspartnern stellen kann. 
 

 
 
 
 
 



Teilnehmergebühr 
einschließlich Arbeitsunterlagen: 340.00 EUR zzgl. 19% MwSt. 
 

Anmeldungen 
Wir freuen uns auf Ihre Anmeldungen. Sie erhalten rechtzeitig Ihre Durchführungsbestätigung mit Wegbeschreibung und Rechnung. 
Darin finden Sie auch die Kontaktdaten für Ihre eventuelle Hotelbuchung. Sie können nicht teilnehmen? Kostenfreie, schriftliche 
Stornierungen sind für ein- und/oder zweitägige Seminare bis 14 Tage, für Lehrgänge, Arbeitskreise und EXKLUSIV-Seminare 
bis 21 Tage vor Veranstaltungsbeginn möglich, es sei denn, in der Veranstaltungsbeschreibung ist eine andere Frist vereinbart. Geht 
uns die Stornierung innerhalb der vereinbarten Frist zu, entfällt die Teilnahmegebühr; schon bezahlte Beträge werden erstattet. Gern 
können Sie auch einen Ersatzteilnehmer benennen. Im Übrigen gelten die AGB (Seminarbedingungen) der RKW Sachsen GmbH 
Dienstleistung und Beratung.  
 

Rabattmöglichkeiten:  
Mitglieder des RKW Sachsen e.V. erhalten 10% Rabatt auf die Teilnehmergebühr. Sie sind interessiert? Bitte sprechen Sie uns an. 

Ihr Nutzen 
 
• SIE stehen im Mittelpunkt dieses Seminars. 
• Sie lernen kommunikative Techniken, die zu Ihrer Persönlichkeit passen.  
• Sie kennen und nutzen die Sprache des Körpers. 
• Sie verbinden eigene natürliche Fähigkeiten systematisch mit gezielten Ausdruckstechniken 

und bleiben so authentisch. 
• Sie erfahren, was bei Lampenfieber und Verlegenheitspausen hilft. 
 
Um dem Übungsanteil während des Seminars mehr Raum zu geben, wird die Teilnehmeranzahl 
auf max. 9 Personen begrenzt. 
 
Methodik 
 
Einzel-, Paar- und Gruppenübungen mit sofortigem (Video-)Feedback, moderierte Diskussion, 
Selbsttest, maximal 9 Teilnehmende zur Sicherung des individuellen Lernerfolgs, Einbringen 
persönlicher Lernschleifen (nichts muss - alles kann) 
 
Inhalte 
 
• Wie Sprache Wirklichkeit erschafft  
• Wie Sie mit sprachlichen Bildern "Kino im Kopf" erzeugen  
• Was Sie über den ersten Eindruck wissen müssen  
• Wovon hängt Ihre Überzeugungskraft ab?  
• Wie Sie authentisch bleiben  
• Die Sprache des Körpers kennen und nutzen  
• Was tun bei Einwänden oder Angriffen? 
• Klare Stimme – langer Atem!  
• Was hilft bei Lampenfieber? 
 
Wie sagte schon Friedrich Hebbel:  
"Alles Sprechen ist ein Würfeln um den Gedanken. Wie oft fällt nur ein Auge, wo alle sechs hätten 
fallen sollen." 
 
Fragen zum Seminar beantworten wir Ihnen gern: 
 
Gabriele Klett 
Maria Tamme 
Cornelia Stangner 

0351 8322-332  
0351 8322-339  
0351 8322-373 
 

 


