@ RKWCampus

Kompakt Training Vertrieb - 2/6: Den
Kunden uberzeugen - Schlagfertig
argumentieren und Losungen verkaufen

fir "Vertriebler" im Innen- und AuBendienst, insbesondere Teilnehmer
der Seminarreihe "Kompakt Training Vertrieb: Vom Erstkontakt zum
Partner - Elementare Meilensteine im Vertrieb"

Termin(e) 18.05.2020 in Chemnitz
Alternativtermin(e) 12.10.2020 in Dresden
jeweils 09:00 Uhr - 17:00 Uhr

Dozent Karsten Briischke

Thema

Lernen Sie, wie Sie lhren Kunden professionell Uberzeugen: mit schlagkraftigen Argumenten! In
diesem Seminar wird lhnen eines klar: ohne eine hochwertige Bedarfsermittlung gibt es keine
individuellen Lésungen.

Anmeldung zum Seminar: Bitte senden Sie uns |hre Anmeldung
Kompakt Training Vertrieb - 2/6: Den Kunden liberzeugen - per Fax 0351 8322-422
Schlagfertig argumentieren und Lésungen verkaufen per E-Mail Kontakt@RKWcampus.de
O am 18.05.2020 in Chemnitz (22-1577) Internet www.RKWcampus.de
U am 12.10.2020 in Dresden (67-2547)
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lhr Nutzen

¢ Sie sind in der Lage gute Argumente mit den entsprechenden Werkzeugen vorzubereiten.
¢ Sie erhalten durch die praktischen Ubungen die notwendige Sicherheit, Ihre vorbereiteten
Argumente im Abschlussgesprach sourveran einzusetzen.

Dieses Seminar ist Bestandteil der Seminarreihe; "Seminarreihe: Kompakt Training Vertrieb: Vom
Erstkontakt zum Partner - Elementare Meilensteine im Vertrieb" Nutzen Sie den finanziellen Vorteil
bei Buchung des Gesamtpaketes gegentiber der Buchung von Einzelseminaren.

Methodik
viele praktische Ubungen, Rollenspiele, Trainerinput
Inhalte

Wie formuliere ich schlagkraftige Argumente?

Entwicklung einer sinnvollen Gesprachsstruktur im Lésungsverkauf

Uber den qualitativen Unterschied zwischen Merkmalen, Vorteilen und dem Nutzen

Transfer: wie entstehen aus Merkmalen und technischen Lésungsparametern Uberzeugende
Nutzenformulierungen?

e Wie wird Sprache professionell eingesetzt?

Fragen zum Seminar beantworten wir lhnen gern:

Gabriele Klett 0351 8322-332 und
Maria Kiihn 0351 8322-339

Teilnehmergebiihr
einschliellich Arbeitsunterlagen: 310.00 € zzgl. 19% MwSt.

Anmeldungen

Wir freuen uns auf Ihre Anmeldungen. Sie erhalten rechtzeitig Ihre Durchfihrungsbestatigung mit Wegbeschreibung und Rechnung.
Darin finden Sie auch die Kontaktdaten fir Ihre eventuelle Hotelbuchung. Sie kdnnen nicht teilnehmen? Kostenfreie, schriftliche
Stornierungen sind fiir ein- und/oder zweitagige Seminare bis 14 Tage, fiir Lehrgéange, Arbeitskreise und EXKLUSIV-Seminare
bis 21 Tage vor Veranstaltungsbeginn mdglich, es sei denn, in der Veranstaltungsbeschreibung ist eine andere Frist vereinbart. Geht
uns die Stornierung innerhalb der vereinbarten Frist zu, entfallt die Teilnahmegebiihr; schon bezahlte Betrage werden erstattet. Gern
kénnen Sie auch einen Ersatzteilnehmer benennen. Im Ubrigen gelten die AGB (Seminarbedingungen) der RKW Sachsen GmbH
Dienstleistung und Beratung.

Rabattmoglichkeiten:
Mitglieder des RKW Sachsen e.V. erhalten 10% Rabatt auf die Teilnehmergebuhr. Sie sind interessiert? Bitte sprechen Sie uns an.



